
株主通信アンケート結果報告 

アンケート実施期間：2009 年 12 月 1 日～2010 年 2 月 1 日  
（対象： 2009 年 9 月 30 日時点の株主）

 

 

当社ホームページにて実施しました株主通信（第 12 期第 2 四半期累計期間報告書）に関するアンケート

へのご協力、誠にありがとうございました。ご回答およびたいへん貴重なご意見を株主さまよりいただくこと

ができました。社員一同、心より御礼申し上げます。 

なお、今回の株主通信も、昨年に引き続き卓上カレンダー形式で作成しました。卓上カレンダー形式なら

ば一年を通じて株主さまのお手元に置いていただけるのではないか、そして、一人でも多くの株主さまに当

社の取り組みをご理解賜り、末永いご支援をお願いできるのではないかと考えております。 

当社は、これからも株主さまの「声」を PIR（PR&IR）活動に反映できるよう、より一層努めてまいります。 

アンケートの集計結果を次のとおりご報告申し上げます。 

2010 年 2 月 9 日 

株式会社ジャパン・ティッシュ・エンジニアリング 

代表取締役社長 小 澤 洋 介 

 

■ まとめ ■ 

 株主通信について  

  【報告書の内容】 『分かりやすい』が 81％となり、非常に高い評価となりました。 

 【社員インタビュー企画】 『面白い』が 67％、『どちらとも言えない』が 33％でした。 

 【文字の大きさ】【ページ数】 文字の大きさ・ページ数ともに『適当』が 80％以上となり、概ね適当との結

果となりました。一方、30 代以下の方を中心にページ数が「少ない」との評

価もありました（17％）。 

 【卓上カレンダー形式】 『良い』が 81％となり、今回もたいへん好評でした。「今後も続けて欲しい」

とのご要望を沢山いただいた一方で、「バラバラで見にくい」「読みづらい」

というご意見もありました。 

 【もっと知りたい点】 『将来性』との声が圧倒的に多く、次いで『事業内容』、『財務内容』という

結果になりました。『その他』においては、自家培養表皮ジェイスに関する

「実際の出荷数量」や「売上詳細」といったご要望がありました。 

 当社について  

 【投資意欲】 『様子を見る』が 49％、『買い増ししたい』が 46％、『売却したい』が 5％でし

た。『様子を見る』理由として「今後の動きを見極めたい」といったコメントが

多かった一方、『買い増ししたい』理由には、高い社会貢献度、将来性を評

価しているといった再生医療への期待に関するコメントが多くありました。 

 【評価する点】 『事業内容』と『成長性』に対する評価が非常に高い一方で、今の業績・株

価で、評価項目に『業績』や『株主還元』があるのはおかしいといったご意

見もありました。次いで『経営理念』、『開示の姿勢』には一定の評価をい

ただきました。 

 【今後希望する点】 『施設見学会』への希望が非常に高く、次いで『ホームページの充実』とい

う結果となりました。分かりやすい説明が求められる IR 活動ですが、その

他の希望の中には、より専門的な内容に踏み込んだ説明へのご要望もあ

りました。 
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■ アンケート集計結果 ■ 

回答者数： 42 人 

 ご本人様について  

【 年代 ・ 性別 】 

 性別                  年代別   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【 当社株式の保有期間 】 

1 年以上保有されている方が 74％、6 ヶ月以上～1 年未満 

が 14％、6 ヶ月未満は 12％という結果でした。  

 

 

 

 

 

 

【 当社を知ったきっかけ 】 （複数回答あり）  

主なきっかけは、テレビ・新聞・雑誌 13％、ウェブサイト 12％、 

その他（具体的には不明）14％という結果でした。 

 

 

 

 

 

 

 株主通信について  

【 報告書の内容 】 

『分かりやすい』が 81％となり、非常に高い評価となりました。 
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どちらとも 
【 社員インタビュー企画 】 
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『面白い』が 67％、『どちらとも言えない』が 33％でした。 
33% 

面白い 

67% 

言えない 

  

 

 

 

 

【 文字の大きさ ・ ページ数 】 

文字の大きさ・ページ数ともに『適当』が 80％以上となり、概ね適当との結果となりました。一方、30 代以下

の方を中心にページ数が少ないとの評価もありました（17％）。 
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【 カレンダー形式 】 

『良い』が 81％となり、たいへん好評でした。「今後も続けて欲しい」

とのご要望を沢山いただいた一方で、「バラバラで見にくい」「読み

づらい」というご意見もありました。 

  

どちらとも 

 

12% 

悪い 

7% 
言えない 

 

 良い 81% 

  

 

【 もっと知りたい点 】 （複数回答あり） 

『将来性』との声が圧倒的に多く、次いで『事業内容』、『財務内容』という結果になりました。『その他』におい

ては、自家培養表皮ジェイスに関する「実際の出荷数量」や「売上の詳細」といったご要望がありました。 

 （合計票数） 
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●「その他」の内容（抜粋） 

実際に出荷したジェイスの数量 

収益予測と実態の乖離にどう対処していくか 



 当社について  

買い増ししたい 

46% 

売却したい 

5% 

 

 

【 当社への投資意欲 】  

『様子を見る』が 49％、『買い増ししたい』が 46％、『売却したい』

が 5％でした。『様子を見る』理由として「今後の動きを見極めた

い」といったコメントが多かった一方、『買い増ししたい』理由には、

高い社会貢献度、将来性を評価しているといった再生医療への

期待に関するコメントが多くありました。 

様子を見る 

 

 

 ●買い増ししたい 主な理由  

再生医療の成長性を感じるから。 

人類の未来に必要不可欠な事業と感じているため。 

将来性を考えると今の株価水準が低いと思うため。 

 

 ●売却したい 主な理由  

今の技術が日本国内で本当に有利なのか、そして世界を見てもレベル的に有望なのか疑問。 

 

 ●様子を見る 主な理由  

株価の変動が激しいので売買タイミングがつかめない。 

製品毎の市場規模や売上目標が良く分からないため、これ以上投資して良いのか判断できない。 

日本国内での商品の収益と、今後の展開による。 

 

 

【 当社を評価する点 】 （複数回答あり） 

『事業内容』と『成長性』に対する評価が非常に高い一方で、今の業績・株価で、評価項目に『業績』や『株主

還元』があるのはおかしいといったご意見もありました。次いで『経営理念』、『開示の姿勢』には一定の評価

をいただきました。 （合計票数） 

49% 

■：～30 代 ■：40 代 ■：50 代 ■：60 代  ■：70 代～ 

※いただいたコメントの中から代表的なものを抜粋してご紹介します。 
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【 今後の IR 活動で希望されること 】 （複数回答あり） 

『施設見学会』への希望が非常に高く、次いで『ホームページの充実』という結果となりました。分かりやすい

説明が求められる IR 活動ですが、その他の希望の中には、より専門的な内容に踏み込んだ説明へのご要

望もありました。 （合計票数） 
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ムページの充実

ディアへの広告

株主通信の充実

会社説明会

その他

IRフェアへの参加

株主総会 懇談会の充実

配布資料の充実

現状で充分
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 ■：～30 代 ■：40 代 ■：50 代 ■：60 代  ■：70 代～ 
●「その他」の内容（抜粋） 

株主には施設見学会をぜひ実現してほしい。 

全体的に平易に説明されてると思いますが、もう少し専門的な内容に踏み込んで貰いたいです。 

ジェイスの美容への事業展開等があるのかどうか。 

 

 

 ご意見・ご要望  

株主さまから以下のとおりご意見をいただきました。 

※ いただいたご意見・ご要望の中から代表的なものを抜粋してご紹介します。 

※ 個人情報保護のため、一部文章を変更して記載しております。予めご了承ください。 

【株主通信に関するご意見・ご要望】 

はじめて見るユニークな様式で、従来型の報告に囚われず、わかりやすく書かれてあり、ありがたいです。ま

た、会社全体の株主への姿勢、事業の将来に対する向上心が現れていて、頼もしく感じました。 

カレンダーの裏を使うアイディアは省エネとして良いアイディアだけれどバラバラで見づらい。このまま綴じる

方法を考えて。 

四半期毎に株主通信を発行してほしい。 

うまくいっていない部分についての対応策が曖昧すぎると感じる。この財務状況であまりに楽観的すぎない

か？もっと具体的善後策を開示していただきたい。 

卓上カレンダー式の事業報告書とは、ありそうでなかった斬新なアイデアだと思います。報告書の頒布自体

が無駄だという意見もあるでしょうが、紙媒体は形に残る有効な情報発信源には変わりないので、今後も続

けていただければ幸いです。 

事業内容をもう少し写真を使って紹介してほしい。 

 

【当社に関するご意見・ご要望】 

株主総会や決算説明会をインターネットで配信してほしい。 株主総会を交通の便がいい東京で開催し全国

から株主が参加しやすくしてほしい。 

財務面での不安が払拭できなければ、応援したいと思っている人達も応援しづらいのではないでしょうか？
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悪いことの方こそ、抽象的な文言で表現するのではなく、対応策をより具体的に開示すべきであると思いま

す。 

ジェイスの売上やジャックの進捗状況について、もっと詳細な情報が欲しいです。株主通信の書きぶりです

といかにも抽象的で、イメージが湧いてきません。ジェイスを例に取ると、何枚使って、そのうちどれだけが売

上に結びつき、またどれだけが留意事項によって売上計上できなかったのか、そしてジェイスの使用枚数制

限撤廃、保険償還金額改善のために具体的にどんな活動を展開しているのか、もっと詳しくわかれば、Ｊ−Ｔ

ＥＣがその成長のために日々努力していることがイメージでき、一株主としても安心ができます。企業秘密と

の兼ね合いなどあるでしょうが、そのあたりはできる限りやっていただきたいと考えています。 

NHK の番組で貴社の社員の方の文書作成に奮闘されている様子などが放送されていているのを見て、はじ

めて再生医療に取り組んでいる貴社を知り、株式購入を決めました。私は微力ですが、貴社には大いに期

待します。 

ジェイスについて、人道的観点からの自己負担が多いとの事ですが、それでは長く続かないので、当局への

基準緩和を求めていってもらいたいです。世論からも後押ししてもらうため、メディア等への広報ももっと進め

てはいかがでしょうか。 

株主の配当及び優待の具体的な時期を教えて頂きたい。 

 

以上 


